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Cel szkolenia:

+ poznanie zasad etykiety, pozwalajace na szybkie nawigzywanie znajomosci
biznesowych,

» nabycie umiejetnosci utatwiajacych odnajdowanie sie w kazdym
towarzystwie,

» nauka wzbudzania szacunku swojg postawq i zachowaniem,

« budowanie wtasnego wizerunku,

« poszerzenie wiedzy o precedencji.

Korzysci:

« nabycie wiedzy o etykiecie i dlaczego warto jg stosowad,

* przyswojenie najwazniejszych zasad komunikacji w biznesie (formy powitania,
mowa ciata i glos, prawidfowy uécisk dtoni, etykieta wreczania wizytéwek).

« nauka o przyjmowaniu i dawaniu komplementéw,

« zwiekszenie pewnosci siebie w kontaktach biznesowych,

« wiedza jak swojg postawq i zachowaniem wzbudzaé szacunek oraz budowad
wizerunek kulturalnej i pewnej siebie osoby.

Ewa Kazanecka

Certyfikowany trener, z wyksztatcenia ekonomistka, pasjonatka sztuki komunikacji i savoir

vivre. Uczy jak skutecznie dba¢ o wiarygodno$é wizerunkowo- komunikacyjng w biznesie.

Wigkszosé zycia zqwodowego zwigzana z sektorem ﬁnansowym, w obszarze zarzgdzania
i sprzequy.

Kontakt: klient@pfrportal.pl B PFR Portal PPK



