MOW

W BIZNESIE

Cel szkolenia:

« wystgpienie jako wizja i inspiracja do dziatania,

« przygotowanie atrakcyjnej i skutecznej prezentacji,

« wykorzystywanie technik i metod stosowanych przez méwcdéw i prezenterédw,
np. storytelling,

« ¢wiczenia umiejetnosci pub|icznego przemawiania i prezentowania zagadnier'\.

Korzysci:

« doskonalenie sztuki wystgpier publicznych,

« budowa skutecznej prezentacji wraz z elementami uatrakeyjniajgcymi przekaz,
« optymalne wykorzystanie narzedzi i rekwizytéw,

« metody radzenia sobie z sytuacjami stresowymi,

. $wiadomo$é mowy ciata.

Katarzyna Rosinska

Trenerka / szkoleniowiec/ ekspert z zakresu komunikacji i avtoprezentacji.
Wieloletni praktyk sprzedazy i zarzqdzania. Z wyksztatcenia dziennikarka, a z
zamitowania, predyspozycji i doéwiadczenia trener i szkoleniowiec. Wiekszo$¢
zycia zawodowego zwigzana z sektorem finansowym, zaréwno w obszarze
zarzgdzania, jak i sprzedazy. W PFR Portal PPK od 2019 roku.

Patryk Wyczétkowski

Trener, szkoleniowiec, ekspert w zakresie kompetencji miekkich. Dotychczasowe
doéwiadczenie zdobywat w sprzedazy i w administracji. W pracy trenera chetnie
wykorzystuje nowe technologie i trendy vatrakcyjniajgce przekaz. Prowadzi state,
eksperckie szkolenia z zakresu finanséw i oszczedzania oraz cieszace sie duzqg
popularnosciq warsztaty wystgpien publicznych ,Méwca w biznesie”. W trzech
ostatnich latach zrealizowat ponad 600 godzin szkoleniowych. Mysli
nieszablonowo. Z przyjemnosciq zarazi Cie swojqg pasjq i entuzjazmem.
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